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EC383 — Practica la negociacion: vive la experiencia inmersiva a traves de la realidad
virtual

Mediante escenarios de VirtualSpeech, podras ponerte en la piel de una
persona negociadora y vivir situaciones reales de negociacion con

clientela, equipo de trabajo o responsables. La actividad te ayudara a
] ] entender mejor tus estilos de comunicacion, gestionar la presion y

En queé consiste mejorar los resultados de tus negociaciones.

Actividad dirigida a

personas que se Con esta actividad conseguiras:

encuentren en

busqueda activa de . L : : "
I » Desarrollar habilidades de negociacion e influencia positiva en

trabajo o mejora o9 :
profesional y quieran distintos contextos profesionales.

mejorar sus » Practicar como defender argumentos y llegar a acuerdos
capacidades manteniendo una comunicacion efectiva y respetuosa.

negociadoras en un

» Aprender a identificar intereses y puntos comunes para alcanzar
entorno laboral.

acuerdos win-win.
» Recibir feedback inmediato para mejorar su estrategia de
comunicacion y resultados.




Temario

Actividad dirigida a
personas que se
encuentren en
busqueda activa de
trabajo o mejora
profesional y
quieran mejorar sus
capacidades
negociadoras en un
entorno laboral.

(A

Qué veremos

 Introduccion y presentaciéon de la herramienta VirtualSpeech y todas las
opciones disponibles de personalizacion.

« Contextos de negociacion (acuerdos comerciales, conflictos internos,
reparto de recursos...) a explorar:

» Realizacion de 2 rondas de situaciones, con las gafas de realidad
virtual.

» Valoracion de los feedbacks recibidos y competencias requeridas.

» Conclusiones y recomendaciones
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